
Hoe krijg ik een
nieuwe
discgolfbaan
voor elkaar? 
Het overkomt elke discgolfer: op een willekeurige locatie je afvragen
‘waar je de tee en basket zou zetten’. Er zijn immers zoveel mooie
plekken om te gooien! En zou het niet tof zijn…als….jazeker! Hou die
gedachte vast, want wie weet krijg jij het voor elkaar.

In dit document vind je tips voor het opzetten van een discgolfcourse
in jouw gemeente. We gebruiken daarbij ervaringen uit het verleden
van discgolfers die al vaker courses opgezet hebben. 

Je vindt hier een overzicht van verschillende grondeigenaren, hoe
contact op te nemen, een te verwachten tijdspad, een overzicht met
soorten courses, tips voor financiering en informatie over de aanleg.



Zonder grond voor een course kun je eigenlijk niets, hier begint het realiseren van
je discgolfdroom dus. Het achterhalen van de grondeigenaar is enorm van
belang voor het benaderen van de juiste contactpersoon. 

In de meeste gevallen is de eigenaar een publiek orgaan zoals een gemeente of
Staatsbosbeheer. Het kan ook voorkomen dat de grond in handen is van een
particuliere eigenaar, dan is het dus privébezit. 

Van wie is de grond? 

Verschillende aanvliegroutes

Is de grondeigenaar een particuliere partij? Dan is
het vaak niet moeilijk om in contact te komen met de
eigenaar van de grond. Bel gewoon eens aan of
vraag rond in de buurt. 

Op de site van het Kadaster kun je (tegen betaling)
ook achterhalen wie de eigenaar van de grond is. Het
kan natuurlijk dat de eigenaar andere plannen heeft
voor de grond, maar laat je daar niet door
tegenhouden: niet geschoten is altijd mis! 

Gaat het om een publieke grondeigenaar of
vermoed je dat? Dan kun je op
www.ruimtelijkeplannen.nl je inlezen in het
bestemmingsplan van het gebied. Dat kan je al
veel informatie opleveren over de haalbaarheid
van een course op die plek. 

Bij een publieke grondeigenaar is het eerste contact wellicht wat lastiger, maar is
de kans voor het realiseren van een course een stukje groter. Bij een gemeente is
het verstandig om te zoeken naar een contact betreffende
‘sportaccommodaties’. 

Een belletje naar het algemeen nummer kan hierbij al voldoende zijn om de juiste
persoon en contactgegevens te achterhalen. Sommige gemeenten hebben
contactgegevens van relevante personen op de website staan, hierdoor kun je
wellicht rechtstreeks contact opnemen. Een andere mogelijkheid is om
rechtstreeks contact op te nemen met de wethouder van sportzaken.

Ongeacht wie het is: het is zeer aan te raden om je voor te bereiden op een goed
eerste gesprek. De eerste klap is een daalder waard namelijk. Hierbij is het niet
ongebruikelijk om eerst uit te moeten leggen wat discgolf inhoudt, nu discgolf
nog zo klein en onbekend is in Nederland. Zorg ervoor dat je dat in een paar
zinnen uit kunt leggen. 

http://www.ruimtelijkeplannen.nl/


Laag kostenplaatje
Laagdrempelige sport
Gezonde activiteit 
Geschikt voor alle leeftijden en inwoners
Bewegen in de openbare ruimte (vaak een
speerpunt in het beleid)
Stimulans voor activiteit in het gebied,
daardoor ook meer sociale controle (laat dit
zien aan de hand van statistieken van andere
banen)

Een gemeente is verder vaak op zoek naar kansen
en mogelijkheden voor de inwoners. Discgolf is een
ideale activiteit om aan te bieden hiervoor.
Benoem die voordelen dan ook: 

Gemeenten zijn naast voordelen voor de inwoners
ook op zoek naar ‘duurzaam gebruik’. Dit betekent
dat ze graag willen zien dat er langdurig, vaak en
door een brede doelgroep gebruik van de baan
gemaakt wordt.

Hier kun je op verschillende manieren op inspelen. Denk bijvoorbeeld aan een
discverhuur (indien het niveau van de baan dit toelaat), het opzetten van een
vereniging en het organiseren van activiteiten. Je kunt hierbij natuurlijk ook
aansluiting zoeken bij een bestaande discgolfvereniging. Als je met een groep
verenigingsleden of met steun van de vereniging richting de gemeente stapt, kun
je laten zien dat het idee duurzaam is.

Wat mag er en wat merkt de omgeving?
Iets dat je niet moet onderschatten is het effect op de omgeving en andere
gebruikers van de grond. Is er kans op overlast voor buren (geluid, parkeren)?
Hoe is die te voorkomen? Welk overleg kan er zijn met andere partijen. En wat
mag er eigenlijk op de grond? Is er een aanpassing in het bestemmingsplan
nodig (geldt zowel particulier als openbare grond)? 

Hier in het voren over nadenken, het uitzoeken en bespreken kan veel stress
voorkomen en het toont aan dat je proactief bent met dit soort zaken. 

Het is bij dit soort processen vaak slim om te
weten wie de echte beslissingen neemt. 

 
Wie kan/mag er toestemming geven? Wie

gaat er over het geld? 
 

Welke doelen heeft deze persoon/afdeling?  

Maak ook duidelijk hoe hard de
sport groeit. Dit soort cijfers van

Udisc kunnen daarbij helpen. 
 

Elk jaar brengt Udisc ook een
'Growth Report' uit met nuttige

informatie over de groei van de
sport. Daarnaast kun je per

course ook statistieken vinden
over het gebruik. De 'eigenaar'
van de baan op Udisc (of een

'course ambassador') kan
uitgebreide statistieken over het

aantal rondes, unieke spelers, etc.
uit het systeem halen. Vraag

eventueel dit soort data ook op
bij andere banen via de clubs.



De baan in Hoogeveen is geïnitieerd door een grote plaatselijke
ondernemer met goede contacten bij de gemeente. Zo'n netwerk kan de
tijdsduur of de acceptatie erg versnellen. Zoek daar dus naar als het kan.
Denk aan grote ondernemers, maar ook verschillende ‘goede doelen’
met vaak een goed netwerk binnen een gemeente zoals een rotaryclub
of een ‘lokale kring’ zoals een lionsclub. In de uitingen op de baan kun je
daar iets van laten zien, zoals logo's en het vermelden van namen. 

Hoe lang gaat het duren?
Bij een course op privégrond kan het snel gaan, dat is afhankelijk van de
bereidwilligheid van de grondeigenaar en in hoeverre je vervolgens de
financiering rond hebt. Daarna is het afhankelijk van de beschikbaarheid van een
course designer/aanlegger. 

Tot nu toe is gebleken dat je echter niet al te veel haast moet hebben bij het
organiseren van een course in publieke ruimte. Doordat een overheidsorgaan
met vele partijen rekening moet houden is het proces vaak traag. 

Het is slechts één keer in Nederland voorgekomen dat in een gemeente binnen
een jaar een course in de grond zat. Overige projecten duurden al gauw één tot
vijf jaar of kwamen nooit van de grond. 

Tussen het contact en de aanleg kan een hoop tijd komen te zitten. Er moet een
geschikt gebied gevonden worden. Dit gebied moet gekeurd worden door de
gemeente. Er moet een plan komen voor de grootte en doelgroep van de baan,
de financiering moet rondkomen en als dit geregeld is moet een partij gevonden
worden die de aanschaf en aanleg van de baan doet.



Verschillende soorten banen
Grofweg kunnen vier verschillende soorten discgolfbanen onderscheiden worden.
Deze banen onderscheiden zich in de mate van uitdaging en de doelgroep
waarvoor een baan bedoeld is. 

De wereldwijde bond (PDGA) onderscheidt deze op basis van kleuren. Ook is er
wel wat overlap mogelijk tussen de moeilijkheidsgraden van de banen.

 Groen Rood Wit Blauw

Doelgroep
Recreatie,

dagjesmensen,
uitjes, scholen

Bedrijfsuitjes,
reacreatieve

spelers,
scholen

Amateurs en
wedstrijd-

spelers

Wedstrijd-
spelers

Lengte holes 25 tot 60
meter

30 tot 100
meter

40 tot 200
meter

50 tot 300
meter

Aantal holes Max 9 6 tot 12 9 tot 18 18 of meer

Uitdagingen
(bomen, water,

hoogte)
Bijna geen Weinig Aanwezig Veel

Geschikt voor
wedstrijden Nee Nee Ja Ja

*Richtlijnen
Meerdere layouts
Een course hoeft niet aan één kleurcode (en daardoor één soortdoelgroep) te
voldoen. Een course kan door slim gebruik te maken van de ruimte bestaan uit
meerdere lay-outs. Dat kan op allerlei manieren, bijvoorbeeld door meerdere tees
per hole te gebruiken: afhankelijk van het speelniveau kan iemand kiezen voor
een tee dichtbij of iets verder weg. Hierbij dienen alle tees wel van teesigns
voorzien te zijn om verwarring te voorkomen. Zoals hier op de foto in Arnhem waar
er een zwarte en een gele layout is, elk bij een eigen tee geplaatst. 



Hoeveel gaat het kosten?
De financiering van een discgolfcourse is, na toestemming voor gebruik van de
grond, vaak het lastigste te regelen. 

Een gemeente staat er niet om te springen om zelf de volle mep te betalen. Ook
hier is het credo: niet geschoten is altijd mis, maar speel er alvast op in door zelf
aanvullende voorstellen in de achterzak te hebben en te kijken naar eigen opties. 

Met wat geluk ondersteunt de gemeente je ook door het aandragen van ideeën
en voorbeelden om je op weg te helpen om inkomsten te regelen. 

 Groen Rood Wit Blauw

Kosten voor
aanleg

Ca. €5.000 
tot €17.250

Ca. €10.000 
tot €25.000

Ca. €15.000
tot €32.500

Ca. €20.000 
tot €50.000

Aantal holes Maximaal 9 6 tot 12 9 tot 18 18 of meer

*Richtlijnen
Lokale subsidies
Het komt vaak voor dat overheden subsidies beschikbaar stellen voor
discgolfcourses. Juist ook omdat een course bij kan dragen aan heel specifieke
doelen van de gemeente. De subsidiepotjes gaan veelal over het verbeteren
van bijvoorbeeld burgerparticipatie, bewegen in de openbare ruimte, promotie
van gezondheid en duurzaamheid en het stimuleren van bewegen voor jeugd. 

Discgolf kan aan al deze facetten bijdragen, dus speel hier op in bij het
aanvragen van subsidies. De kans is klein dat één subsidiepotje van een
overheidsinstantie (gemeente, provincie) de volledige kosten dekt, maar het
kan je zeker een eind op weg helpen. 

Vaak kunnen sportfunctionarissen of sportcoaches van de gemeente je
helpen bij het ontdekken van de verschillende potjes of weten ze wel
ingangen om meer informatie te achterhalen. Denk ook aan instanties
als een ‘Huis voor de Sport’ of zoiets dergelijks die ook op provinciaal
niveau opereren. 

Landelijke subsidies
In Nederland zijn er enkele subsidiepotjes ten behoeve van het aanleggen van
sportaccommodaties. Twee voorbeelden hiervan zijn Stichting Waarborgfonds
Sport en de Subsidie Bouw en Onderhoud Sportaccommodaties (BOSA).



Sponsoring Crowdfunding Fundraisers

Deze mogelijkheid kan
moeiteloos in combinatie
met subsidies.
Sponsoring kan per hole,
maar ook als course in
z’n geheel. 

Denk aan het vermelden
van de sponsoren op
bebording of op de
bovenkant van de
baskets indien mogelijk. 

Er zijn gemeenten waarbij
sponsoruitingen in de
openbare ruimte niet
toegestaan zijn.
Controleer dit bij de
gemeente waar je de
course wil aanleggen. 

Door een crowdfundings-
actie te starten is het
mogelijk om via donaties
een course te financieren. 

Er zijn verschillende online
platforms om een
crowdfundingactie te
beginnen. Let op dat
sommige wel kosten
vragen voor het opzetten
van een crowdfunding. 

Het kan gaan om
aanzienlijke bedragen.
Lees dus de kleine
lettertjes en vergelijk. Er is
geen keurmerk voor
geldinzameling op dit vlak,
maar betrouwbare
partijen zijn bijvoorbeeld
www.geef.nl en
www.voorjebuurt.nl. 

Een goede manier om
de sport te promoten en
tegelijk ook wat geld op
te halen is door een
evenement te
organiseren. Hierbij
betalen de deelnemers
entreegeld dat ten
behoeve komt van de
aanleg van de course. 

Denk bij een activiteit
aan een clinic of een
echte (PDGA)wedstrijd
op de beoorgde locatie. 

De deelnemers zullen
veelal uit de directe
omgeving of vanuit de
discgolfwereld komen
en kunnen prachtig
demonstreren wat er
mogelijk is.  

Een clinic of try-out organiseren is ook een
mooie manier om mensen van de gemeente,
sponsoren en andere stakeholders enthousiast
te maken voor de sport en de mogelijkheden.
Zeker als je iets organiseert op de locatie zelf
met tijdelijke baskets. 

Promoot je eventook op socialmedia metrelevante#hashtags!

Meer mogelijkheden om financiering te krijgen
Met de nodige creativiteit is het ook mogelijk om zelf geld op te halen. Andere
clubs en spelers hebben dat ook gedaan. Een aantal mogelijkheden op een rij.

Zet hierbij eventueel ook in
op discs die nieuwe
enthousiastelingen kunnen
gebruiken om een keer te
gooien en die ze mogen
houden. Starten met gooien
was nog nooit zo makkelijk!

http://www.geef.nl/


Go go go!
Wanneer de toestemming en het budget rond is (yes yes yes!), komt het
mooiste hoofdstuk: de aanleg van de course! Op dit punt is het belangrijk om in
contact te komen met een bedrijf met ervaring in course-aanleg.  

Wanneer duidelijk is welk stuk grond beschikbaar is voor de course en hoeveel
geld er beschikbaar is, kan bepaald worden hoeveel holes er in het gebied
passen. Dit gebeurt op basis van grondgrootte, doelgroep, budget en veiligheid.

In Nederland zijn er ca. drie bedrijven
gespecialiseerd in het designen en het
aanleggen van een course. Elke
discgolfclub weet om welke bedrijven
het hier gaat. Klop dus vooral ook aan
bij je club om te kijken welke opties er
zijn. 

In geval van een private grondeigenaar
kan je inspraak hebben. In geval van
een publieke eigenaar is de kans groot
dat de eigenaar offertes gaat uitzetten
bij meerdere bedrijven om zodoende
een vergelijking te kunnen maken.

Betrek een club
Vergeet overigens niet om te kijken
welke rol een club kan spelen in (delen
van) het proces. Een club heeft geen
commercieel belang, heeft ervaring met
het aanleggen en het gebruik van
banen en clubs zijn vaak meer dan
bereid om de handen uit de mouwen te
steken bij aanleg en periodiek
onderhoud. Vaste, lokale spelers zorgen
daarnaast ook voor meer binding, meer
activiteiten en daardoor meer succes!



Nodig ook media zoals lokale/regionale omroepen,
kranten, weekbladen, lokale kranten en websites uit 
om een kijkje te nemen. Jullie kunnen prachtig praten
over de sport én de net nieuwe baan! Of het nou een
interview, een verslag of alleen een belletje op de
radio is: alles is welkom en kan zorgen voor een 'grote
knal' als begin. 

 Stuur na het event ook een mail met een
verslag/persbericht en wat foto’s rond zodat het
eventueel alsnog meegenomen kan worden. 

Vergeet niet de mensen die het mogelijk maakten
te bedanken (sponsoren / gemeente /
subsidieverstrekkers). Nodig deze mensen uit, 
noem ze in een bedankwoord en geef ze
 wat leuks, bijvoorbeeld een disc om zelf mee te
gooien. 

Spelen maar!
Als de baan er is, dan begint het echte
feest natuurlijk: spelen! We wensen je
daar natuurlijk ontzettend veel plezier
mee en hopen dat de baan een
doorslaand succes is. 

Zorg natuurlijk dat het bekend is dat de
baan geopend is bij zoveel mogelijk
mensen. Denk ook aan het aanmelden
op Udisc (een must do!) en het
bekendmaken bij de NFB en de social
media die er rond discgolf in Nederland
zijn. Sla maar op die trom! 

Het opzetten van een openingsevent
werkt ook goed. Iedereen kan dan gelijk
een keer komen gooien. Dit kan in
overleg met een vereniging natuurlijk. 

Alle banen op Udisc in
Nederland. Een absolute

must om jouw baan toe te
voegen!



Vergeet niet om in je plannen en gesprekken mee te nemen hoe het vervolg van
de baan geregeld is. Wie onderhoudt de baan, welke kosten zitten daarbij en wie
betaalt het? Van wie is de baan eigenlijk? De baskets, de tees, de borden? Wat
mag er aangepast worden en wanneer is er toestemming nodig? Wie maait het
gras, hoe vaak en wat is daarbij mogelijk? 

Er zijn legio vragen te bedenken en er zijn legio mogelijke antwoorden.
Inventariseer met alle belanghebbenden wie wat kan en wil doen en waar de
kosten en verantwoordelijkheden liggen. 

Zorg ook dat je weet hoe je als 'belanghebbenden' met elkaar in contact kunt
komen. Je wilt samen zaken bespreken, evalueren en het liefst ook vooruit
plannen en ontwikkelen. Dit contact nadien is enorm belangrijk om er ook voor
te zorgen dat er een goede baan blijft en misschien wel nieuwe mogelijkheden
in de toekomst!

En dan verder

Heel veel succes!
Een discgolfbaan is een prachtige mogelijkheid om tegen relatief
lage kosten een populaire, openbare sportvoorziening aan te
leggen waar veel (en steeds meer) mensen van kunnen genieten. 

Heb je nog vragen, schroom dan niet om contact op te nemen met
de Nationale Frisbee Bond via info@frisbeesport.nl. Wij denken
graag mee, hebben de juiste informatie en de nodige contacten. 
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